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Carenciade cobre Nuevos lanzamientos Otitis canina
= Presentamos los productos que Es un padecimiento que a diario
% en bOVII'IOS recientemente fueron aprobados abordamos en nuestra clinica

tratando de lograr una resolucion
gue pueda sostenerse en el tiempo.

Es la segunda carencia mineral mas y lanzados con la satisfaccion
importante en sistemas pastoriles del deber cumplido.
extensivos a niv ndial.
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% Mejoras edilicias ~ Especial marketing Zoovet en Qatar
+  Laculminacion de las obras de Estuvimos presente en las Jornadas " Desde el 2018 venimos trabajando .
ampliacion de comedor y el edificio de de Intermédica 2022 comao Main con nuestro socio comercial Sanam
oficinas y depdsito son una realidad Sponsor, en su 30° edicion; y en el 14° Veterinary Care en Qatar.

que hoy ya disfrutamos.  Simposio de IRAC. jObjetivo cumplido!
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EDITORIAL

M.V. Enrique Ariotti
Presidente de Zoovet®

Ya ingresando en el ultimo trimestre del ano, es-
tamos muy contentos con los objetivos cumplidos.

Fue un invierno dificil con muchas faltas de insu-
mos por los retrasos en China por el COVID (60
dias), y luego un periodo ya normalizado sin poder
pagar nuestras importaciones.

Terminamos el comedor, las oficinas con el nuevo
depdsito, y estan por comenzar a techar el mega
galpon, que estard 100% terminado en 60 dias.

Salieron varios registros “muy demorados en SE-
NASA", como Collar Pets Protector® (CONICET),
Multipen® de 5 y 10 ml, Endection 3.15® propio
(usdbamos una extension), y Clavumax Potencia-
do® comprimidos.

Hicimos de las nuestras con dos mega eventos en
Intermédica e IRAC, llevando un poco de fiesta a
estos importantes congresos de capacitacion.

Direccién
Enrique Ariotti
eariotti@zoovet.com.ar

Produccion y Edicion
Ignacio Ariotti
iariotti@zoovet.com.ar
Equipo de Marketing
marketing@zoovet.com.ar
Pablo Gaitan
pablog@zoovet.com.ar

Estamos manteniendo las unidades de la época
COVIDy eso es muy importante ya que dejo la vara
muy alta y el mercado, sabemos, ha caido mucho,
pequenos animales un 20% y grandes un 10%.

Van a haber importantes cambios en la lista de
precios y condiciones. Hemos logrado nuestro ob-
jetivo de ser una empresa lider en ventas y es por
ello que desaparecen las Bonificaciones en Mer-
caderia por compras y pasamos a descuentos de
caja, y sélo BM para clientes con objetivos.

La lista sera mas amigable, y los precios, segun nues-
tro relevamiento, muy acordes a la calidad ofrecida.

La inflacion estd muy presente en nuestro merca-
do, no solo el délar oficial del 6% mensual, también
la mano de obra subié muchisimo y ni hablar de
plasticoy cartén con nimeros del 70/100% solo en
este trimestre.

Nadie puede escapar a subir precios si paga sa-
larios en blanco y todos los impuestos como Zoo-
vet®, controlando por completo el 100% de los pro-
ductos entregados en nuestros Laboratorios de
Control de Calidad, unicos en el pais.

La lista pasara a tener vigencia de 60 dias, asi que
nos volveremos a encontrar el 30/10.

Saludos a todos.

Casa Central

Ruta 168 - Paraje El Pozo - Lote B1

(SAPEM) CP 3000 Ciudad de Santa Fe - Argentina
Tel. Fax: 0342 4511500 (rotativas)
info@zoovet.com.ar

Santa Fe Capital, Argentina / Septiembre - Octubre - Noviembre
2022. Fecha de cierre: 28/08 - Nimero de Edicién: 56.
Editorial digital trimestral para los profesionales veterinarios.
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PUNTO ZOOVET, FULL Y MASCOTAS

LA ULTIMA HISTORIA DE UN PZF
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Fernando Fiorentini
Desarrollo de negocios
Cel: 342 5049918

fernandof@zoovet.com.ar

No fue una historia diferente a las anteriores, pero
fue Unica.

Comenzamos a trabajar en el proyecto Punto Zoo-
vet® Full con Veterinaria Villa Minetti a fines de
2021, cuando era alentador el prondstico del final
de una de las tantas fases que tuvo la pandemia, y
se advertian indicios de volver a disfrutar las Fies-
tas junto a nuestros seres queridos.

Latierray su buena gente.

Villa Minetti es una comuna de la provincia de San-
ta Fe, ubicada en el departamento Nueve de Julio.
Se encuentra a 425 km al noroeste de la ciudad
capital, cerca del limite con Santiago del Estero.
Fue en el caluroso enero 2022 que coordinamos
un encuentro con el titular de la Veterinaria, el M.V.
Federico Berger.

Como siempre digo en mis relatos, cuando las dos
partes persiguen un mismo objetivo, el acuerdo se
logra rapidamente, y asi fue. Federico me dijo: “yo
de esto no entiendo nada, soy Veterinario, ocupate
vos..." jy asi fue! Conté con la invalorable coopera-
cién de Victor, su ladero en el mostrador de la Vete-
rinaria y de Claudia, esposa de Fede.

v 2

PUNTO
CoTe. zoovet
mascetas fll

Lo mejor estaba por llegar.

Una vez aprobadas las modificaciones y los dise-
fos de las graficas, llegdé el momento de contratar
a los proveedores que realizarian los trabajos, y
de comprar las luminarias y la carteleria. Aca fue
cuando la cosa se puso complicada... Villa Minetti
tiene el encanto de los pueblos del interior, pero
carece de algunas ofertas comerciales a las que
estamos acostumbrados los que tenemos la jven-
taja? de vivir en ciudades un poco mas grandes.

Pero lo logramos, y vaya si lo logramos. Cambia-
mos la estética, mejoramos la circulacidn, la ubica-
cién de la mercaderia, establecimos sectores bien
definidos para la atencién al publico en general y
también para charlas mas relajadas. Y, como en
todo Punto Zoovet® Full, no pudo estar ausente
nuestra vaca tan caracteristica. Todo quedé equi-
librado y dindmico.

A ese trabajo realizado, lo coronamos con una
charla y cena para mas de sesenta productores
locales, donde participaron nuestros Promotores
Técnicos y compartimos la velada con un hecho re-
levante: el festejo de los primeros cincuenta afos
de Veterinaria Villa Minetti, iniciada por el padre de

Federico, quien siguid sus pasos y hoy se mantiene
como referente en la zona.

Para terminar...

Aligual que con el resto de los Punto Zoovet® Full,
trabajamos juntos, discrepamos juntos, creamos
juntos y a veces nos decepcionamos juntos, pero
también nos divertimos y aprendimos mucho. Lo-
gramos afianzar el compromiso y forjar alianzas
mas alla de lo meramente comercial. Mantuvimos
viva la idea de “Familia Zoovet®”, con la camiseta
bien puesta.

Siempre he pensado que lo que permanece en
nuestra viday en nuestra conciencia es aquello que
tiene un significado para nosotros. Aquellas cosas
gue son auténticas, y que rara vez son materiales,
como una marca, como Zoovet®.

Hasta la préxima.
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HUMANIZACION

o ;HACE CUANTO QUE SOS CLIENTE?

Conozco a Zoovet desde el origen, trabajaba con
la distribuidora y desde que comenzé con los pri-
meros productos, los fui utilizando en el trabajo
profesional y comercializandolos a productores.

o PRODUCTO ESTRELLA SEGUN TU OPINION.
Hay muchos productos interesantes como TDF-
35°y Foli-Rec® por su novedosa tecnologia y uso.

o QUE TE GUSTARIA DECIRLE A ZOOVET.

Que continde por el camino de la innovacion.
Felicitarlos por el avance logrado y el fortaleci-
miento permanente del sector acompanando las
gestiones de venta.

o CONTANOS QUE ES LO QUE MAS TE GUSTA
DE LA EMPRESA.

La comunicacién permanente y personalizada,
entendiendo las necesidades de los profesiona-
les veterinarios.

Veterinaria Benay - Av. Entre Rios 345, E3218 San Salvador, Entre Rios

UN POCO DE HISTORIA

Me crié en el campo en una familia rural y siem-
pre tuve contacto sobre todo con la actividad ga-
nadera. Una pequeia anécdota marca mi futuro
cuando a los 5 anos concurria a caballo a una
escuela de campo y en mi primer dia de clases
llovié 100 mm al terminar la jornada educativa.
Después de semejante temporal, el caballo me
llevé solo a mi casa, desde ese momento entendi
y comprendi mi pasion por los animales.

El secundario lo hice en una escuela agro técnica,
y luego la carrera de Medicina Veterinaria en la fa-
cultad en la ciudad de Esperanza. Una vez recibi-
do, cumpli con el servicio militar obligatorio, en el
regimiento me destinaron a la seccién veterinaria
donde fui ganando experiencia . En 1990 llegué a
San Salvador a trabajar en una veterinaria de un
colegay alli comencé a relacionarme con produc-
tores de la zona. Al poco tiempo me incorporé al
equipo técnico de FUCOFA , teniendo la posibilidad
de conocer muchos productores y recibir capaci-
tacion permanente en epidemiologia.

zoovet

NOMBRE Y APELLIDO

Carlos José Benay

Facultad de Cs. Veterinarias de Esperanza, U.N.L.
EDAD

57 anos

ZONA

San Salvador, Provincia de Entre Rios

ANOS EN EL RUBRO

32 anos

En el ano 2000 decidi abrir mi propio negocio
junto a mi sefora Silvia que siempre me acom-
pand. De a poco fuimos creciendo e incorporando
a nuestro negocio: ropa de trabajo, accesorios
rurales, talabarteria, cuchilleria, balanceados
para pequefos y grandes animales. En este Ul-
timo tiempo sumamos nuevos servicios como
ecografias en grandes animales y consultorio de
pequenos animales. Hoy con mas de 20 anos al
servicio de nuestros clientes y un gran equipo de
trabajo, somos referentes en la zona.

Nuestra relacidon con Zoovet® comienza desde un
principio con la incorporacién progresiva de toda
la linea de productos. El asesoramiento y aten-
cion permanente hacen que hoy el laboratorio
ocupe un lugar importante en nuestro local.
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SANIDAD ANIMAL
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CARENCIA DE COBRE EN BOVINOS:
ES EL MOMENTO DE ACTUAR.

M.V. Maria Fernanda
Barraza
Promotora Cria y Tambo

Cel: 249 4652395
promotorgaba@zoovet.com.ar

NO SE TIENE EN CUENTA Y CAUSA MUCHAS
PERDIDAS

La deficiencia o carencia de cobre es la segunda
carencia mineral mas importante en sistemas
pastoriles extensivos a nivel mundial, después de
la deficiencia de fésforo (Underwood and Suttle,
1999), y puede afectar tanto la produccion de leche
como la de carne, y se puede manifestar en forma
clinica o subclinica que van desde anemias, fa-
llas reproductivas, anormalidades de los huesos,
afecciones podales, entre otros problemas. Es de
gran importancia y utilidad hacer un monitoreo no
solo evaluando la efectividad de los tratamientos,
sino también para saber el momento adecuado
para realizar las nuevas aplicaciones.

é?

No es lo mismo un animal bien
nutrido que bien alimentado
(No conocer la diferencia es
perder mucho dinero).

En este caso hacemos referencia a la ausencia o
cantidades insuficientes de microminerales que
son de vital importancia para mantener un éptimo
estado de salud y productividad, ya que intervie-

Vitaminasy

M.V. Maximiliano Pianetti
Promotor Feedlot / Cerdos
Cel: 342 6335781

promotorfeedlot@zoovet.com.ar

nen en procesos metabélicos y enzimaticos indis-
pensables para el funcionamiento organico, y por
lo que promueven la conversion del alimento en
diferentes estructuras organicas (carne, hueso,
etc) de alto impacto productivo, entre ellos: cobre,
zinc, hierro, yodo, cobalto, selenio, manganeso,
molibdeno en los rumiantes.

COMO SE PRESENTAN LAS DEFICIENCIAS DE CO-
BRE (HIPOCUPROSIS):

e Sintomatologia:

- Despigmentacion del pelo (Acromotriquia, pelo
opaco, arratonado o abayado e hirsuto).

- Diarreas no infecciosas.

- Alteraciones en la calcificacion (fracturas esponta-
neas, deformaciones de forma, retardo en el creci-
miento).

- Desérdenes neuroldgicos.

- Anemias: produce una limitante en la utilizacién de
hierro y formacion de la hemoglobina.

- Anormalidades reproductivas (infertilidad), falta de
desarrollo de ovarios y matriz, ausencia o disminu-
cién de los celos.

- Deficiencia a la respuesta inmunitaria (predispo-
sicion a enfermedades infectocontagiosas de alto
impacto).

Todo lo anterior determina un desenlace nefasto en
la produccion general del establecimiento.

i
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Selevit Energy

M.V. Marcial E.
Gammelgaard

Asesor y Promotor Técnico

Cel: 342 4238489
marcialg@zoovet.com.ar

La patologia se presenta en forma generalizada den-
tro de un rodeo, y la forma de resolverlas dependera
de su origen.

Despigmentacion del pelo.

Pietin.

Minerales
. =
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SANIDAD ANIMAL

LOS TIPOS DE CARENCIA DE COBRE PUEDEN SER:

e Primarias: dieta pobre en cobre que se pueden
tratar o prevenir con la racién o con inyecciones
de cobre.

e Secundarias: dieta con niveles adecuados de
cobre, pero por la accién antagdnica de otros mi-
nerales, el mismo no esta disponible para su ab-
sorcion (molibdeno, azufre hierro).

Existen zonas de carencia endémicas en nuestro
pais, en las cuales los bovinos, ovinos y caprinos
alimentados Unicamente con pastos naturales son
los mas expuestos a manifestar la deficiencia. La
cuenca del salado y otras zonas riberenas en las
cuales inundaciones o fuertes lluvias arrastran al
cobre son un ejemplo histdrico de esta carencia.

La falta primaria de Cobre en los suelos, como se
puede observar, esta muy extendida por todo el pais.

Mapa de la hipocuprosis: zonas con antecedentes de hipocupremias
(desde 1980). Pico, Sj. 2004.

En un primer momento, cuando el cobre presente
en la dieta no cubre los requerimientos minimos,
el bovino comienza a utilizar la reserva de este
mineral que se encuentra depositado en el higado
(6rgano de almacenamiento).

Luego que se consumen estas reservas y no
existe aporte en la dieta, comienza la deficiencia
subclinica con las presentaciones descriptas an-
teriormente.

EL GRAN PROBLEMA

La carencia de cobre se manifiesta clinicamente
solo cuando la enfermedad estd muy avanzada y
las pérdidas ya se produjeron, por ello es necesa-
rio realizar el diagndstico precozmente, siempre
teniendo en cuenta los datos histéricos de la ca-
renciay las lluvias caidas, para poder iniciar el tra-
tamiento de control, ya sea preventivo o curativo.

COMO SE DIAGNOSTICA:

- Manifestaciones clinicas.

- Biopsia Hepatica, el mejor indicador. Uso limitado
en diagndstico de rutina.

- Muestra de sangre (suficiente muestreo en un n=
5 animales), uso de rutina.

- Muestra de forrajes: se miden los niveles de co-
bre y los antagonistas mas frecuentes (molibdeno,
azufre y hierro). El dosaje de cobre sin los demas
minerales carece de valor.

- Muestreo de agua: para dosajes de sulfatos so-
bre todo cuando los animales consumen agua de
pozo o perforaciones.

zoovet

EL TRATAMIENTO ES FACTIBLE Y EFICAZ

Los tratamientos frecuencia de aplicacion y mo-
mento calendario van a tener que ver con la cate-
goria, la historia y las precipitaciones pluviomé-
tricas, lo cual determina el tipo de riesgo actual y
futuro (alto, moderado y bajo) de la zona, de sufrir
la enfermedad en la temporada. (Tabla 1)

EL TRATAMIENTO SE DEBE ADECUAR A LAS
POSIBILIDADES

Los mas comunes tienen distintas ventajas. En la
tabla al pie se esquematizan. (Tabla 2).

LA BUENA NOTICIA

En general los suplementos funcionan de manera
excepcional para esta enfermedad, por lo cual la
solucidn es factible y de facil aplicacion cuando se
cuenta con productos de calidad internacional.

Cupremias segun los hallazgos de analisis. sus posibles consecuencias

¥ sugerancia de tratamiento en zonas potencialmente carentes.

Rangos de Reserva hepdtica Probebilidad de carencla Criterio da Protocolo l_ugurliu
aan g/l Consecuencla clinica &R Tonas e carencia ()
&l Mo msl Muls Sin corsecusnciad Prasaative - 1 vez snual
&0 - 30 Recientementes agatada | Baja. con baja probabilidad Prewentivo: 2 - Ivooes al afo
de euprasin subclinica
<30 Sevisramile Botads Al Can exprésisn dinics Corbilneg: D rmedeibi,
Preventive: Cads 4 rmeded

Tabla 1 - Los protocolos pueden ajustarse y modificarse segtn monitoreo del rodeo y criterio profesional del veterinario actuante del esta-
blecimiento de origen. (**) Recomendamos ver sugerencias de protocolos calendarios de tratamiento en folleto del producto Cuzinc, segun

categoria y régimen hidrico.
Tipo de tratamiento
Tratemaerls Oral Tratarmients Parenteral inyectable
Presenlaciin Suplpmentacide o lormylado en detas, En solucionss o suspargicess
agua o bolzs intrarmuminales combinadas frmuladas con g sin
de lenta Wberacidn obros micro dlomenios
Tipo d cArencia Prifmariis Primuriss v Seoundarias
recomaerdada
velocidad Mediana Dependsn oe 13 Absorcion Recite inmeciaa
du acckdn ¥ B posibles antagonisias
Depende de la s Mo
absorcitn dgestivg
Hecesidad de 5 Mo
Irdrasstructura (bateas)
Desperdicios &n La 7] Mo
sdminisirasion
Depesde de la voluntad ] °H]
da tama del asimal
Dosificaciém exacia No i
Busena scumalaciin o h:_llp-i-r-dnf dala
oo reservas hepdticas prosancia de aniogonisiasl

Tabla2
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M.V. Marcial E.
Gammelgaard

Asesor y Promotor Técnico

Cel: 342 4238489
marcialg@zoovet.com.ar

CUATRO NOVEDADES DE ZOOVET PARA EL MER-
CADO VETERINARIO

El crecimiento de las especialidades veterinarias
es un hecho que desde hace anos se ha instala-
do como una necesidad de dar respuestas a una
demanda cada vez mas exigente en el cuidado de
la salud de las mascotas. No es entonces rara la
irrupcion en el mercado farmacéutico veterinario
de una gama de medicamentos especificos cali-
ficados como de alta performance para el trata-
miento o profilaxis de dolencias de distinta indole.

Desde hace afos Zoovet® ha consolidado un sélido
equipo de desarrollo, registro nacional e interna-
cional de los productos que ofrece como herra-
mientas de uso Unico o combinados especiales
para satisfacer las necesidades del profesional
veterinario.

é?

Es asi como presentamos los
productos que recientemente
fueron aprobados y lanzados
con la satisfaccion del deber
cumplido.

6
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o Pets Protector Collar
- Eficacia y repelencia de larga accion.
- Consiste en un collar ectoparaciticida y repelen-
te, fue desarrollado en vinculacién técnica con el
INTEC (organismo dependiente del CONICET). Po-
see una formulacién Unica en el mercado mundial
en base a:

« Fipronil 6%: Alto efecto garrapaticida y
pulguicida de larga accion.

« Deltametrina 3%: A los 2 efectos an-
teriores se le suma la repelencia de mosquitos y
fleb6tomos.

Ambas drogas estan contenidas en una matriz de
silicona especial lograda por termofusion contro-
lada, que permite por vehiculos transportadores
una eficaz migracion y distribucién homogénea de
los activos por todo el cuerpo del perro.

- Posee un efecto residual de 8 meses y una efi-
cacia del 100 %, comprobado en prueba oficial de
alta exigencia, realizada en la Facultad de Ciencias
Veterinarias de Villa Maria (Cérdoba), con la céte-
dra de clinica de pequenos animales.

- Presentacion: 2 tamarios. Para perros chicos (48
cm) y perros grandes (65 c¢cm) acondicionado en
envase premium metalico.

Escaned el cddigo y obtené mds informacicon » Pets Protector Collar
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NUEVOS LANZAMIENTOS

FULL HEPAT
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o Full Hepat

- En comprimidos, no hay nada mejor para el hi-
gado.

- Esta poderosa formulacion “Duo” propone 2 ac-
tivos con diferentes actividades terapéuticamente
complementarias para el tratamiento y preven-
cion de patologias, injurias hepaticas, Indigestio-
nes, higado graso, célicos hepaticos y litiasis:

« Silimarina 50 mg: este activo se pro-
pone como: potente efecto antioxidante (10 veces
mas que la vitamina E) y captador de radicales li-
bres. Aumenta el contenido de glutatién. Produce
un efecto antitéxico, impidiendo el ingreso de to-
xinas al interior del hepatocito. Inhibe el factor de
necrosis tumoral liberado en inflamaciones agu-
das. Impide la deformacion trabecular.

« Acido ursodesoxicélico 50 mg: posee
efecto antilitogénico (impide la formacién de cal-
culos y desaturacion de conductos biliares), y efec-
to litolitico (promueve la disolucién de los calculos
biliares pre-existentes de acuerdo al volumen lo-
grado). Suprime la sintesis hepdtica, secrecion y
absorcion intestinal del colesterol. Incrementa la
circulacion sanguinea hepatica. No interfiere con
la sintesis y secrecién de acidos biliares y fosfolipi-
dos de la bilis. La administracién oral permite una
rapida disponibilidad, lo cual abastece la carencia
de 4cidos biliares digestivos, y por lo tanto mejora
inmediatamente la metabolizacion de las grasas,
que conduce a un alivio inmediato.

-Dosis: caninos y felinos. 1 comprimido cada 10 kg
de peso cada 24 hs., segun criterio profesional ve-
terinario. Es apto para tratamientos prolongados.
- Presentacion: 3 blisters de 10 comprimidos cada
uno, acondicionados en caja premium.

Escaned el cdigo y obtené més informacion » Vademecum PA

« Barbitol 30 / 60 y 90 mg

- 3 presentaciones que facilitan el tratamiento.
Barbiturico hipnético en base a fenobarbital, anti-
convulsivante no selectivo SNC, indicado en cua-
dros neuroldgicos con sintomas clinicos de hiper-
excitacion con o sin convulsiones.

- Indicaciones y posologia:

« Caninos: Anticonvulsivante y antiepi-
léptico: 2,5 mg/kg de peso vivo, cada 12 hs., en
general de por vida. Como sedante: 2,2 a 6,6 mg/
kg de peso vivo, cada 12 hs., o segun la necesidad,
respuesta al tratamiento y/o criterio profesional
veterinario.

* Felinos: Anticonvulsivante y antiepi-
léptico: 2 mg/kg de peso vivo, cada 12 hs., en gene-
ral de por vida. Se puede aumentar al doble (4 mg/
kg) en animales al iniciar el tratamiento (dosis de
carga) o refractarios. Como sedante: 2,2 a 6,6 mg/
kg de peso vivo, cada 12 hs., 0 segun la necesidad,
respuesta al tratamiento y/o criterio profesional
veterinario.

- Presentacion: 3 blisters de 10 comprimidos pala-
tables cada uno, acondicionados en caja premium.

zoovet
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« Ziflor crema cicatrizante

- Un remake impresionante.

- Es un gel cicatrizante de piel y mucosas con una
formulacion dnica en el mercado mundial.

- Sinergismo antibacteriano y poder viricida: gra-
cias a su contenido de florfenicol 1,5 % y cloruro
de benzalconio 1 % (para ambos bajos indices de
resistencia bacteriana).

- Actividad analgésica e hipoalergénica: de la Li-
docaina Clorhidrato 0,5% y la difenhidramina ClH
1 %, ambas evitan dolor y automutilaciones por el
rascado de la herida.

- Un sélido efecto antiinflamatorio: contiene benci-
damina ClH 1 %, un AINE de alta eficacia.

- Versatilidad: De eleccién en cuadros oftalmolé-
gicos, heridas de piel y post quirdrgicas, llagas de
prepucio, y pododermatitis infecciosas, aplicado
cada 24 hs.

- Presentacion: en practicos pomos aplicadores
de 15; 60y 150 gr.

Zoovet al servicio del médico veterinario y la sa-
lud animal.
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;ESTAN LISTAS LAS VETERINARIAS PARA
ARRANCAR LA TEMPORADA?

Luciano Aba

Periodista Agropecuario;
Editor del periddico
MOTIVARYy la revista 2+2
luciano@motivar.com.ar

Elinvierno va a pasary los puntos de venta veteri-
narios orientados tanto a grandes, como a peque-
fos animales, veran con la llegada del calor un
incremento en las consultas. ;Ya se organizaron?

Mas alla del desgaste mental, emocional y fisico
gue genera, la sobrepoblacion de tareas encuentra
una limitante claray concreta: la falta de tiempo.

El ano tiene 12 meses en 365 dias de 24 horas
cada uno. Podemos intentarlo de distintas mane-
ras, pero serd imposible hacer mas cosas de las
que ese limite nos permita. Por eso, hay que or-
ganizarse. Y mas en un sector veterinario que a
los desafios intrinsecos que nos propone nuestro
pais, le suma desafios propios, vinculados con te-
mas técnicos y profesionales, pero cada vez mas
también con otros del dia a dia... de todos los dias.
En nuestras charlas con veterinarios y veterina-
rias de todo el pais se habla de esto y mas aun
cuando muchos buscan incluso acortar -con justa
razon- jornadas laborales que pocas veces culmi-
nan antes de las 20 horas.

Tal es el perfil multitasking de las clinicas y co-
mercios veterinarios en nuestro pais, que incluso
muchos profesionales han optado en el ultimo
tiempo por montar sus emprendimientos sin ins-
talaciones propias. A los ya instalados asesores
veterinarios que se dedican a grandes animales
sin una veterinaria, se han comenzado a sumar
también los veterinarios que, a domicilio, atienden
mascotas en todos los puntos del pais.

La problemaética existe, es clara y palpable. Pero
no estd sola, se le suman una serie de condimen-
tos que hace ya imprescindible que los duefios y
duenas de las veterinarias puedan “refundar” su

8

vision sobre el negocio, estableciendo acciones
concretas para salir del pantano en el que muchos
hoy se encuentran.

QUE SALGA EL SOL

Si bien es cierto que con el paso del tiempo las
veterinarias tanto de grandes como de pequenos
animales han logrado un fluido flujo de visitas a lo
largo del aho, no podemos desconocer que segui-
mos inmersos en una actividad con un alto grado
de estacionalidad en sus desempenos.

Por cuestiones bioldgicas, climaticas y ambien-
tales, los calendarios sanitarios y —por ende- la
demanda de productos y servicios de las veteri-
narias, copian sus picos, dandoles a los actores
del negocio la posibilidad de prever la compra de
insumos y establecer campanas especificas para
cada época del afo. ;Todos lo hacen?, ;Ya revisa-
ron el estado en que se encuentra la veterinaria
frente al inicio de la primavera?, ;Comenzaron a
ofrecer los productos y servicios acorde a lo que
seguramente serd la demanda real?.

Tanto en el caso del segmento especifico de las
mascotas, como de los grandes animales, la salida
del invierno representa una oportunidad concreta
para tomar contacto directo con los clientes. Des-
parasitaciones y vacunas; servicios e inseminacio-
nes; controles de rutina; comprimidos; pulgas y ga-
rrapatas serdan, seguramente, los rubros que mas
comenzaran a moverse en las préximas semanas.

(Estamos preparados? ;Establecimos un crono-
grama de compra de insumos para dar respues-
ta a lo que habitualmente son las ventas en esta
época? ;Planificamos ya acciones de promocién y
comunicacion que les recuerden a los clientes las
acciones sanitarias que deben llevarse adelante?

CASIUNABIBLIA

La principal herramienta con que cuentan los pun-
tos de venta veterinarios para generar conciencia
sobre estos temas entre sus clientes son los pla-
nes sanitarios. ;Cuentan en sus veterinarias con
uno propio? ;Generaron piezas impresas con esta

informacion para compartir con los potenciales
usuarios de los productos y servicios que ofrecen?
Por mas obvia que se presente esta alternativa,
hablamos de la base sobre la cual poder organizar
no solo las acciones promocionales que realizare-
mos, sino también proyectar las inversiones que
deberiamos afrontar.

Estos primeros 8 meses del ano, se han visto
desempenos dispares en la faz comercial de las
veterinarias argentinas. En cualquier caso, tanto
aquellos que hayan podido acompanar con sus
ventas el incremento de los costos estructurales,
como quienes aun no hayan podido hacerlo, de-
beran enfocarse en los préximos meses, a fin de
aprovechar al maximo el “pico” de demanda que
todas las primaveras le ofrecen al sector.

LAS CLAVES

Para ello serd imprescindible hacer un porme-
norizado repaso de las acciones sanitarias que
se avecinan, con el objetivo final de poner a todos
los clientes de la veterinaria al tanto de ellas, ya
sea con carteleria y folleteria en el local, como con
llamados telefénicos, envio de mails, acciones en
redes sociales o bien haciendo uso del “boca en
boca”, que tan buenos resultados suele dar en la
actividad veterinaria a nivel general.

Mas alla de esto, es recomendable invertir en la
disponibilidad de los insumos y las tecnologias
gue vayamos a requerir, previendo siempre que,
si se logra concentrar las compras en una sola
operacion, el poder de negociacion frente al pro-
veedor sera significativamente mayor.

Por dltimo, y no menos importante, se debera ex-
plicar a todo el personal de las veterinarias la im-
portancia de la época del afo. ;Como? Repasando
con todo el equipo el calendario sanitario vigente,
revisando las distintas acciones promocionales y
planificando la estrategia que la empresa, en su
conjunto, seguira con el objetivo no solo de incre-
mentar las ventas, sino principalmente de brindar
un servicio de calidad, acorde a las necesidades
reales de los clientes actuales. Ese es el camino.
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La otitis canina es un padecimiento que a diario
abordamos en nuestra clinica, una problematica
engorrosa, no por su diagndstico precisamente,
sino por lograr una resolucidn curativa o paliativa
gue pueda sostenerse en el tiempo.

La otitis es la inflamacién del conducto auditivo,
acompanada casi siempre por dolor y malestar
del paciente. Podemos definirla en forma mas
especifica, de acuerdo en donde se desarrolle la
misma, en:

- Otitis Externa: afecta el pabellén auricular y con-
ducto auditivo externo.

- Otitis Media: cuando la afeccién avanza por el
canal auditivo.

- Otitis Interna: afectando la estructura interna del
oido, pudiendo ser la consecuencia del no trata-
miento de una otitis media o la misma tratada en
forma inadecuada.

Existen predilecciones raciales, como los perros
con orejas pendulosas, los perros con canales
auditivos hirsutos o aquellos que presenten este-
nosis del canal auditivo externo. No existe un sexo
predominante por sobre el otro al abordar esta
problematica, como en otras 11 patologias.

Encuentro en consultorio, tutores de perros que
suponen de antemano el diagnéstico que aqueja al
can, mostrando muchas veces el malestar y frus-
tracion por los reiterados intentos fallidos frente a
tratamientos que, o bien no resultaron exitosos, o
solo la mejoria se observo por un tiempo acotado.

Seran sacudidas de cabeza o bien inclinacion de la
misma, olor en el conducto auditivo, vueltas en cir-
culos o una mascota que se rasca la oreja y cabe-
za, los signos clinicos predominantes. Casi siem-

pre acompanado de dolor, que motivara agresion
justificada frente al mismo y al stress de parte del
paciente hacia nuestra persona; por eso siempre
coloco lazo y bozal a la hora del examen clinico,
a pesar que el dueno o tutor defina a su ejemplar
como tranquilo e incapaz de morder. La experien-
cia personal me indica que debemos minimizar los
riesgos frente a un animal que esta dolorido.

Hacemos una completa resefa y anamnesis, bus-
cando antecedentes de enfermedades de base,
calidad de vida del paciente, otros tratamientos
anteriores, para luego dar lugar al examen otosco-
pico del conducto auditivo. Resulta util el material
obtenido en el mismo, para mediante observacion
directa en microscopio, sacar conclusiones im-
portantes. En cachorros, por citar un ejemplo de
mi casuistica, la presencia del dcaro Otodectes
Cynotis, forma parte de la mayoria de las otitis
diagnosticadas en este grupo etario. No pierdo
la oportunidad de mostrarle a los tutores dichos
4caros en monitor con cdmara anexada, para sor-
presa de los mismos.

Una vez confirmado el diagndstico de otitis, y si
la misma va acompanada de secrecion, sugiero
enviar a laboratorio la muestra del material ob-
tenido por hisopado, para poder abordar la noxa
clasificando a la misma; acompanada de cultivo y
antibiograma. Ser precisos tanto en el diagnésti-
co como en el tratamiento, es la idea. Siempre me
aseguro que el paciente no esté bajo ninguna me-
dicacién que bien pudiera sesgar los resultados
del laboratorio. Con estos y los métodos comple-
mentarios de diagnéstico necesarios, iniciamos el
tratamiento a los fines curativos y paliativos. No
descuidaremos el manejo de la enfermedad de
base si asi existiera; las alergias muchas veces las
encuentro como base del problema.

Resulta fundamental poder darle entidad al agen-
te etioldgico implicado en la otitis; saber si la cau-
sa es bacteriana, micética o mixta, no es de menor
importancia. Dentro de las causas bacterianas, en
mi experiencia, las causadas por gérmenes Gram
Negativos van acompafnadas de otitis purulenta,
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con secrecién de color oscuro, acompanada clini-
camente de dolor y molestia. Una vez tomada la
muestra, hasta que llegan los resultados de labo-
ratorio, se comienza a limpiar el conducto auditivo
con soluciones adecuadas y medicamos en forma
local con antibiéticos que cubran este espectro.
Siempre se evalua la posibilidad de una lesién en
la membrana timpanica a los fines del tratamien-
to. Pseudomonas spp. se hacen presentes en rei-
teradas oportunidades en nuestra estadistica.

La ciprofloxacina, como antibiético de eleccidn,
resulta util en el manejo de estas otitis. La presen-
cia de un anestésico local junto a este antibidtico
y un antiinflamatorio, son indispensables para el
manejo del dolor del paciente. La experiencia me
indica que, a los fines practicos, la aplicacién en
forma de pomadas o unglientos en canula son de
preferencia para tutores por sobre las gotas, dada
la facilidad de aplicacion frente al paciente. Es es-
perable que luego de aplicar cualquier farmaco en
un perro con otitis, éste tienda por reflejo a sacudir
la cabeza. Las presentaciones liquidas a modo de
gotas muchas veces son expulsadas en estas sa-
cudidas si no fueron correctamente aplicadas en
el interior del oido.

Resulta interesante instruir al encargado de admi-
nistrar la medicacion el modo correcto y manejo
adecuado del paciente, procurando disminuir el
stress del mismo. Técnicas como el refuerzo po-
sitivo con la administracién de premios a modo de
snacks facilitaran la tarea que, por cierto, es diaria
mientras dure el tratamiento. Una vez que llegan
los resultados del cultivo, evaluamos apoyar la te-
rapia local junto al tratamiento sistémico via oral.

Es importante comunicar al tutor de la mascota
que el éxito de la terapia implica su compromiso,
frente a la constancia, tanto en la aplicacion de la
medicacidon elegida como de los controles en con-
sultorio necesarios para evaluar la evolucion del
proceso. El desafio es resolver esta problematica,
que forma parte de la casuistica del veterinario
promedio, evitando de ser posible la cronicidad y
complicaciones de la misma.

O
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Dr. M.V. Luciano Cattaneo
Responsable Linea
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El costo de las vaquillonas de reposicién en los
tambos es demasiado alto como para no brindarle
la debida atencién y lamentarnos mas tarde. Las
estimaciones de los gastos asociados a cria de va-
quillonas oscilan entre el 15y el 20 % de los costos
totales de produccién de leche (Heinrichs, 1993). Es
por ello que debemos centrarnos en el diagnéstico
de situacion de cada establecimiento para, en fun-
cion de ello, definir los objetivos a corto y mediano
plazo y establecer un programa de monitoreo/
seguimiento que nos permita actuar de manera
eficiente y oportuna.

Lograr el primer parto a los 23 - 24 meses (Nilfo-
rooshan and Edriss, 2004) es deseable por varias
razones. Desde una perspectiva financiera, acor-
tar la duracién del periodo de cria de vaquillonas
no productivas da como resultado un ahorro con-
siderable de costos y un retorno de la inversion
mas temprano (Clos and Dechow, 2002; Pryce et
al., 2002). Ademas, se ha demostrado que reduce
la tasa de reemplazo de la explotacién (Archbold
et al.,, 2012) y acorta el intervalo generacional, lo
gue incrementa el potencial para acelerar la mejo-
ra genética (Brickell et al., 2009).
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DECUANDO LA RECR
= REPOSICION A LAS EXIGENCIAS DE LOS
STEMAS DE PRODUCCION DE LECHE.
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Para llegar al objetivo planteado es necesario, en-
tre otras cosas, cubrir los requerimientos nutricio-
nales en cada etapa de la cria y recria para alcan-
zar la aptitud reproductiva y el 55 — 60 % del peso
adulto al momento de liberarlas a servicio y el
90% del peso adulto al primer parto (Margerison
and Downey, 2005). Otro aspecto a tener en cuenta
es minimizar los problemas sanitarios mediante
un correcto esquema de monitoreo y tratamiento
de las diferentes afecciones junto a la reduccién
de los factores de riesgo asociados a ello. Se ha
demostrado que la diarrea y otros problemas di-
gestivos son responsables del 57% de las muertes
antes del desleche. Luego del destete, las enfer-
medades respiratorias representan el 47% de las
causas de mortandad (Departamento de Agricultura de EE.
uu, 2010).

AGREGAR VALOR A NUESTRAS VAQUILLONAS
Esta claro que recriar una vaquillona para alcan-
zar el primer parto a los 24 meses de edad implica
un gran esfuerzo econdmico. Existen diferentes
alternativas que permiten agregar “valor” para
que el gasto acabe siendo una “inversion”.

A DE LA VAQUILLONA

En primer lugar, es necesario inseminar y prefar
rapidamente la vaquillona una vez liberada a ser-
vicio. La forma mas eficiente y practica de lograr
esto es, sin duda, la aplicacidon de protocolos de
IATF. En la dltima década se han logrado impor-
tantes avances para la optimizacién de los proto-
colos de IATF e incluso surgieron nuevos modelos,
algunos de ellos especialmente aplicables en va-
quillonas, como el 5d CoSynch o el J-Synch (Figura
).

Otra forma de seguir agregando valor a la vaqui-
llona de reposicidn es su inseminaciéon con semen
sexado (SS) que garantizaria descendencia hem-
bra con un 90% de certeza. Sin embargo, la ca-
racteristica del SS relativo a su menor vida media
requiere algunos ajustes en los protocolos de IATF.

En el protocolo convencional en base a proges-
terona y estrégenos, es altamente recomendable
utilizar pintura o parches en la base de la cola
como métodos auxiliares para detectar celo y
atrasar elinicio de la IA a las 58-60 hs. de retirado
el dispositivo, inseminando con SS solamente las
hembras que tengan > 50% de la pintura removida
y el resto con semen convencional junto con una
aplicacion de Buserelina para intentar adelantar
la ovulacién en esos animales. En los protocolos 5
D Co-Synch Y J-Synch también se sugiere utilizar
pintura o parches, pero lalA con SS se aconseja en
aquellas hembras que estén despintadas recién a
partir de las 72 hs. de retirado el dispositivo.
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PROTOCOLO CONVENCIONAL
70 Ul Foli-Rec PGF 0.5 mg CE

2 meg BE

DIPROGEST 400
iz 0

5 DIAS CO-SYNCH

FTAl

Buserelina PGF Huserelina + Al

Dia 0 70U Foli-Fec 5 &0-72 HS

2mg BE PGF Buserolina « Al

Dia i T0 Ul Fali-Roc & &0-T2 HE

Figura 1: Protocolos de IATF utilizados en vaquillonas
Eslrategia DGS F 15 R IG D
Tradiclsasl 1100 oA 0.6 0.4 & e
Semen sexado [55) 1100 04 058 0.4 & 105,46
55 = Seleccidn Gendmics 1100 0.4 054 0.7 & 16 B

Tabla 1: Ganancia genética anual seguin las diferentes estrategias de seleccién y reproductivas aplicadas en vaquillonas (Heuer et al.,, 2017)
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Figura 2: Ecuacion para obtencion de la ganancia genética anual.

DG = Ganancia genética anual, IS = intensidad de seleccion, R=certeza
enla seleccion, DGS = desviacion estandar genética de la poblacion, IG
= intervalo generacional, P = proporcién de animales seleccionados
como reemplazo.

Finalmente, y siguiendo con el criterio de agregar
valor a la vaquillona habria que hacer mencién a
la gendmica, una biotecnologia revolucionaria que
ya esta disponible para aplicar en los rodeos le-
cheros comerciales. Esta permitiria seleccionar
ya a una temprana edad a las hembras de mayor
mérito genético para de esta forma acelerar sig-
nificativamente la ganancia genética anual espe-
cialmente cuando se la combina con el SS (Figura
2, Tabla 1).

De lo expuesto en los parrafos precedentes queda
claro cdmo es posible transformar la recria de la
vaquillona de reposicién hacia una forma mucho
mas eficiente aplicando tecnologias que estan al
alcance de nuestra mano.

- Nilforooshan MA, Edriss MA. Effect of age at first calving on some
productive and longevity traits in Iranian Holsteins of Isfahan Province.
J Dairy Sci. 2004,87: 2130-2135.

- Pryce JE, Coffey MP, Brotherstone SH, Woolliams JA. Genetic rela-
tionships between calving interval and body condition score conditio-
nal on milk yield. J Dairy Sci. 2002;85: 1590-1595.

- US Department of Agriculture. 2010. Dairy 2007—Heifer calf heal-
th and management practices on US dairy operations, 2007. US-
DA:APHIS:VS:CEAH. Fort Collins, CO.

Kit J-Synch con Diprogest

Prociclar 8 mgcon Buseraling

Kit J-Synch con Prociclar

Prociclar 750 myg con Busaralina

Kit Reproductivo FULL

Prociclar 750 mg con Cipionate

Kit Reproductivo Diprogest 600

Diprogest B0 mg con Ci pionato

Kit Diprogest Leche 1200

Progesteronal. 2 gr

Bonadotraling CorldnicaEquing Recombinante.

30 mirinde 5 a 20 dosis
100 mi rinde 50 8 65 desis.
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AVANZANDO A PASO FIRME.

Gonzalo Alvarez
Gerente de Operaciones

Cada vez que terminamos una obra se nos infla el
pecho. Miramos para atras y vemos el fruto del es-
fuerzo realizado, situaciones dificiles donde debi-
mos tomar decisiones; negociaciones y acuerdos
con proveedores, y mucho mas. Pero pensando ya
en el préximo proyecto/objetivo, nos enorgullece
decir que “nosotros vamos a lograrlo”. Lo més
destacable es la confianza que vamos ganando
cémo equipo de trabajo cuando superamos retos
desafiantes en contextos desfavorables.

é?

La culminacion de las obras de
“Ampliacion de comedor” y el
“Edificio de Oficinas y Deposito”
son una realidad que hoy ya
disfrutamos.

Los 150 m2 de ampliacion del comedor nos deja-
ron un salén de fiesta de mas de 300m2. Con ba-
fos de primer nivel, barra, galeria semi-cubiertay
un confort espectacular; ademas del “toque” ho-
gareno gue nos hace sentir como en casa.

La obra de oficinas y depdsito nos permitié, no
solo generar mejores espacios de trabajo y mayor
capacidad de almacenamiento, sino ademas be-
neficios indirectos.
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Al mudar el area de Asuntos Regulatorios, pudi-
mos ampliar el sector de Packaging, lo cual posibi-
litd incrementar nuestra capacidad de produccién.

;Qué sigue? Un mega proyecto de mas de 1.800
m2. Una nave de producciéon multiple que cuenta
con sector de esterilizado e Inyeccién de plastico
para fabricar nuestros propios insumos; ademas
de depésitos y una planta de produccion de vacu-
nas para pequenos animales y equinos.

En cuanto a Maquinaria Productiva refiere, tam-
bién hemos concretado proyectos. La incorpora-
cion de 2 blisteras, 1 para la planta de Generales
(con alta tecnologia — cargador automatico, servo-
motor, panel de control digital, etc — y gran capa-
cidad de produccién — mas de 10 mil blisteres por
hora), y otra para la planta de Hormonales.

Ademas, incorporamos, reactores para la plan-
ta de Ectoparaciticidas; una comprimidora para
Hormonales y mucho equipamiento para control
de calidad (balanzas, espectrofotometros de UV
visible, el TOC, etc.).

Para el préximo trimestre proyectamos una Eti-
quetadora, una Estuchadora, una Envasadora de
Jeringas; y una serie de equipamientos para me-
jorar la produccién de comprimidos de la planta
de generales (Estufa de secado, molino calibrador
cdnico y rotrogranulador de alta velocidad), ade-
mas de todo el equipamiento para la Nave de Pro-
duccidn proyectada mencionada anteriormente.

Miramos hacia adelante, y vemos todavia mucho
por sumar para seguir haciendo de nuestrarece-
ta, la mejor receta.

Nuevo sector de oficinas

Nueva nave de produccién miltiple - 1.800 m2

Nueva maquinaria productiva - blistera
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MARKETING

SIN SACRIFICIOS NO HAY VICTORIAS.

Y asi es, como una edicién mas del “Dia del Vete-
rinario Zoovet®” nos eleva alin mas la vara y nos
motiva al maximo para seguir trabajando en esto
que tanta satisfacciéon nos da, como es hacer de
nuestra receta, la mejor receta.

En un mes marcado por los reencuentros, estu-
vimos presente en las Jornadas de Intermédica
2022 como Main Sponsor, en su 30° edicién; y en el
14° Simposio de IRAC. jObjetivo cumplido!l. Nues-
tros clientes y todos los visitantes de estos mega
eventos pudieron aprovechar nuestra presencia
con un stand que supo cautivar la atencion de to-
dos, en conjunto con la asistencia y asesoramiento
de todo nuestro equipo técnico y comercial.

La frutilla del postre fue, en Intermédica y en el
marco del festejo del Dia del Veterinario, haber
deslumbrado una vez mas con un show Unico que
pudimos ofrecer de la mano de Alejandra Maglietti
en la conduccidn, nuestro querido Emi Billoud con
su repertorio de violin, el divertidisimo show de
magia de Carismadgico, y un concierto espectacular
de Los Totora que la rompid. Evento que fue disfru-
tado al maximo por el publico presente, y transmi-
tido en vivo para todos los veterinarios del pais.

Asimismo, en el Simposio de IRAC desarrollado
en el Hotel Portal del Lago de Carlos Paz, pudimos
agasajar a clientes y otras personalidades, en un
lunch muy entretenido, con la participacion de la
banda local “4 al Hilo” y un DJ de lujo.

Como desde hace anos, estamos comprometidos
en el mejoramiento de la calidad de nuestros pro-
ductos, estando cerca de nuestros clientes y pen-
sando en la mejor forma de acompahar sus deci-
siones. Estar en las Jornadas de Intermédicay el
Simposio del IRAC, y haber obtenido un exitoso
resultado en ambos eventos, es una muestra mas
de lo que perseguimos como equipo, que Zoovet®
sea la primera opcién.

En tiempos actuales, donde toma mas relevancia
el trabajo conjunto de todos los eslabones de la
cadena, nosotros, como proveedores de aque-
llos clientes que deben distribuir o comercializar
nuestros productos atendiendo a las necesidades
de un sector cada vez mas exigente, y en constante
crecimiento y desarrollo, debemos focalizar nues-
tros esfuerzos no solo en brindarles productos de
calidad e innovadores, sino también fortalecien-
do vinculos y generando acciones que permitan

acompanar decisiones estratégicas. Por eso esta-
mos trabajando incansablemente en desarrollar
acciones tendientes a posicionar nuestros produc-
tos en el mercado veterinario, asumiendo siempre
el compromiso de jerarquizar la labor del Médico
Veterinario como profesional de la sanidad.

Por eso, sumado a lo anteriormente expuesto, y
entre otras acciones de marketing, hemos vuel-
to a participar a nuestros clientes del sorteo de
una nueva Toyota® Hilux®, esta vez de la mano de
nuestra estrella “Vaquero Pour On”. El sorteo se
realizard en el mes de diciembre del corriente, y
tal como lo esperabamos, viene teniendo un resul-
tado mas que satisfactorio para quienes estamos
detras de los resultados, y muy bien recibido por
quienes son los beneficiarios de esta promocion.

De esta manera, y siempre mirando hacia adelante,
continuamos poniendo nuestro norte ahi donde nos
encontramos compartiendo podio con quienes con-
fian en nuestros productos, y nuestra gente.

Equipo de marketing.
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Desde el afo 2018 venimos trabajando de for-
Ignacio Ariotti ma ininterrumpida con nuestro socio comercial
Comercio Exterior Sanam Veterinary Care en Qatar, importador y

distribuidor exclusivo de Zoovet® en ese pais.

Actualmente estamos trabajando mas de 30 pro-
ductos de pequenos y grandes animales de distin-
tas ramas farmacoldgicas pero haciendo hincapié
en productos hormonales y antibiéticos.

Les compartimos fotos de la apertura de la terce-
ra sucursal del cliente en este pais.

Equipo de Comercio Exterior.
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Arieta Alejandro
1126446476
Buenos Aires

Millen Gustavo
342 4215602
SantaFe

Rayez Arturo
3425471786
Cérdoba

Vissani Néstor
1168496982
Sur Santa Fe - Bs. As

M.V. Marcial E.
Gammelgaard
Asesor y Promotor Técnico
marcialg@zoovet.com.ar
342 4238489

M.V. Ricardo H. Parks
Supervisor Técnico PA
promotor7@zoovet.com.ar
1125817274

Seleni Andreina,
Flores Benitez
Promotora PA.
promotoré@zoovet.com.ar
1165776520

Alberto Quintas
Promotora PA. Bs. As.
promotor5@zoovet.com.ar
1159905186
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Céceres Gisela
2235220760
Mar del Plata

Montaldi Maximiliano
342547340
NOA

Rodriguez José Luis
3435447143
Entre Rios

M.V. Matias Romano
Promotor PA.
promotorparana@zoovet.
com.ar

342 4868822

MJV. Maria Victoria Di
Giusto

Promotora P.A. Cordoba
promotor.cha@zoovet.com.ar
3516217700

M.V. Noelia Cancian
Promotora P.A. Rosario
promotorparos@zoovet.
com.ar

3415500385

Cristian Grosso
261555-2311
Zona Cuyo

Moroni Marcelo
1126404209
Buenos Aires

Santillan Américo
3795026606
Corrientes

M.V. Maximiliano
Pianetti

Promotor de Feedlot / Cerdos
promotorfeedlot@zoovet.
com.ar

342 6335781

DR. Luciano Cattaneo
Promotor de Reproduccidn
reproduccion@zoovet.com.ar
349 3436037

M.V. César Ignacio
Torossi

Promotor de Garrapaticidas.
Zona Norte.
promotornorte@zoovet.
com.ar

362 4520551

zoovet

Koenig Marcelo
2314406645
Buenos Aires

Orellano Dario
1155639186
Buenos Aires

Traesel Raiil
362 4855487
NEA

TECNICOS / GRANDES ANIMALES

DR. Diego Scandolo
Promotor Tambo
promotortambo@zoovet.
com.ar

342 4460852

M.V. Maria Fernanda
Barraza

Promotora Cria y Tambo
promotorgha@zoovet.com.ar
249 4652395

o |
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zoovet

NUESTRO
EQUIPO

%5 DISTRIBUIDORES EN ARGENTINA

Agroempresa S.A.

03764 441 111 - Posadas (Misiones)
Agroservicios del NEAS.R.L.

3764 482 048 - Posadas (Misiones)
Agropecuaria Almafuerte S.A.

0343 424 2171 - Parana (Entre Rios)
Agropecuaria del Parana S.A.

0379 445 5642 - Corrientes

0376 445 8306 / 4458395 - Posadas
Agroveterinaria Esperanza S.A.
03496 427531 - Esperanza (Santa Fe)
Angelino Cristian

0223 447 6078 - Mar del Plata (Bs. As.)
Arcuri S.A.

0810222 0606 - Burzaco (Bs. As.)
Comercial 6 de Agosto

03492 610 999 Rafaela (Santa Fe)
Coop. de Trabajo Del Oeste L.T.D.A
114137 7644 - Castelar (Bs. As.)

CO Panacea

0810777 2600 - Capital y Gran (Bs. As.)
0810 777 8383 - Para Interior
CriogenicaS.R.L.

0381 428 2437 - S.M.Tucuman
Distribuidora Baza

0381 423 6283 - S.M. Tucuman
Distribuidora Berengua Gabriela B.
231 640 0404 - Daeroux
Distribuidora GRIVET

0113092 5338 - Valentin Alsina (Bs. As.)
Distribuidora D.F.V

011 4796 3366 - Florida (Bs. As.)

- Ignacio Ariotti
iariotti@zoovet.com.ar
342 5475944

- Lucas Garione
comexlatam@zoovet.com.ar
3425220525

- Alejandro Arias
comex@zoovet.com.ar
342 4728110

DISTRIBUIDORES EN AMERICA LATINA

En Bolivia: Union Agronegocios - Santa Cruz de la Sierra
En Brasil: Ceva Veterinaria S.A. - Minais Gerais

En Brasil: Ourofino Saude Animal LTDA. -
Cravinhos, Sdo Paulo

En Brasil: Laboratorio Ibasa LTDA - Porto Alegre
En Colombia: Colvet S.A. - Bogotd, D.C

En Colombia: VECOL - Bogotd, D.C

En Costa Rica: Agrosuplidores de Costa Rica, S.A.-
San Rafael de Alajuela

En El Salvador: Servicios Agricolas y Vet. SA.DECV-
San Salvador

—
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EQUIPO GERENCIAL

Pablo Gaitan

Gerente Comercial
pablog@zoovet.com.ar
3425151199

Dario Orellano

Gerente de linea Pequenos Animales
gerenciapa@zoovet.com.ar
1155639186

Marcelo Moroni

Gerente regional CABA y GBA Grandes Animales
marcelom@zoovet.com.ar

1126404209

Distribuidora IVEM

0113061 2309 - Ciudadela (Bs.As.)
Distribuidora Lassie

0387 456 9631 - Salta

Ditribuidora MR de Pereyra Matias

0358 475 0615 - Rio IV (Cérdoba)
Distribuidora Rastros

02494 431 0761 - Tandil (Bs. As.)

Dr. Gregorio Ricardo

0291 154 377563 - Bahia Blanca (Bs. As.)
Distribuidora Arvet

0260 154 696143 - San Rafael (Mendoza)
Distribuidora ProM

0261 155 467605 - Guaymallén (Mendoza)
Tarazi Distribuidora S.A.

0261 4520 540 - Godoy Cruz (Mendoza)
Distribuidora Trokin

02954 411034 - Santa Rosa (La Pampa)
Echegaray Rubén

0264 423 5185 - San Juan

Entre Sierras S.R.L.

249 466 2674 - Tandil (Bs. As.)

LaRed Comercial S.R.L.

03496 1554 9510 / 3080 - Esperanza (Sta. Fe)
Logisvet SR.L.

376 4500 264 - Posadas (Misiones)
Insunorte

1147445710/ 1192 - Victoria (Bs. As.)
Kronen Veterinary Supplier S.A.

02214520 246 - La Plata (Bs. As)
Mellino Juan Manuel

01146011616 - Capital Federal

En Ecuador: Insucampo CAA. - Quito
En Guatemala: Pet y Mas - Guatemala City

En Guatemala: Especialidades - Farmacéuticas S.A. - Guatemala City

En Honduras: Soluciones Integrales S.A. - Tegucigalpa

En México: Novavet Novaciones Veterinarias S.R.L - Guadalajara
En Meéxico: Virbac Mexico - Jalisco, Mexico.

En México: Productos Farmacéuticos S.A. de C.V (Chinoin) -
Meéxico, Ciudad de México

En México: Marcas de Renombre, S.A.de CV.(MDR) -

México, Ciudad de México

En México: Sanfer Salud Animal - México

En Nicaragua: Importadora Mejia Gonzalez S.A. - Chontales, Nicaragua

En Nicaragua: Insuvet Agro - Boaco, Nicaragua

En Panama: Importaciones Universo, S.A

Salida del Corredor de Llano Bonito Panama

En Paraguay: Agrofield S.R.L - Asuncion, Paraguay
En Peru: Andeanvet S.A.C - Surquillo, Lima

En Republica Dominicana: Grupo Indukern Dominicana SRL (Calier) -

Parque Industrial Cobsa Caribe, La Vega (Rep. Dominicana).
En Uruguay: Codenor S.A. - Montevideo, Uruguay

En Uruguay: Virbac Uruguay

EnVenezuela: Emp. Import. Veterinaria C.A, (EMIVET)
Lomas de Alto - Aguasay Casa 35 - Estado Barinas
EnVenezuela: Quimiovet - San Diego, Estado Carabobo

CONTACTO PARA REALIZAR PEDIDOS

Ariel Albornoz (Distribuidores)
ariel@zoovet.com.ar
342 4 236392

Gustavo Cheer (Comercios)
ventas@zoovet.com.ar
3425 453281

Lineas directas para ventas
342 4511400/ 444/ 342 5104687

Lineas gratuitas 0800 888 9668

Morales F.y Andreatta L. S.H.
03534615631 /0353 154018535 - Villa Maria (Cérdoba)
Morchon Hnos.

011 4488 7745 - Ciudadela (Bs.As)
Muiioz Insumos Veterinarios S.R.L.
011 4504 7332 /7323 - CABA (Bs.As.)
Popelka José Matias

383 4840 626 - Catamarca

PPF Alimentos y Accesorios S.R.L.
0280 1546 53398 Trelew (Chubut)
Productos Ganaderos

0351 3065 758 - Cordoba

Pronovo Nutricion Animal S.A.

0358 4623 961 - Rio IV (Cérdoba)

Plus Distribuciones de Torregiani P.
0341 4820 133 - Rosario (Santa Fe)
Servicios Veterinarios Profesionales
03783 4427 636 - Corrientes

Sivet S.H.

02302 421 974 - General Pico (La Pampa)
Veterinarias Integradas Argentina S.A.
0223 4786 194 - Mar del Plata (Bs.As.)
Veterinaria Pasteur de E. Guzman
02983 423 287 - Tres Arroyos (Bs. As.)

COMERCIO EXTERIOR DISTRIBUIDORES EN AMERICA LATINA DISTRIBUIDORES EN ASIA, EUROPA Y AFRICA

ASIA

En Oman: German standard group

En Rusia, Bielorrusia, Armenia y Kazajistan:

TD RostAgroVet - Moscu

Agrovetsoyuz - Moscu

EnIran: Aryan Leev Co. - Iran

En Qatar: Sanam Veterinary Care - Doha

En Bahrein: German Standard Group

En Kuwait: Sawfa - Kuwait City

En Emiratos Arabes Unidos: German Standard Group
En El Libano: Libanvet

En Jordania: Biological Jordanian Co. Ltd. Jordan, Amman

AFRICA
En Sudafrica: Geneco Repro PTY LTD
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Antibiotico betalactamico penicilinico / Aminoglucésido
Antiinflamatorio no esteroide
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2 Presentaciones para una mejor dosificacién o ahorro:
10.000.000 W v 40 ml de diluyente: Pack x6  5.000.000 Ul y 20 ml de diluyente: Pack x 12

Cada presentacién ests compuesta de:
1 Fragseo ampalla con polva conlos activos +1 Frasco con diluyenta estéril.

Una formulaclén de excelencia & acclones diferentes Actividad prolongada
@ Penicilina G sddica. @ Accion sinérgica antibiotica. & 48 horas de proteccion
® Penicilina G Procainica. ® Accion sinérgica antiinflamatoria. &0 una sola aplicacion.
@ Penicilina G Benzatinica. @ Accion-Antifebril. © Mejor costo/beneficio.
@ Gentamicina. @ Accion Analgésica.

@ Flunixin de meglumine.

© Tripsina y quimotripsina. M {t i, {a,- wafwaww S MM

(enzimas proteoliticas)
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